NGUYEN Canh Phuc
Vietnamien, 24 ans

Adresse : 41 Rue Jacques Bommelaer, 59240 Dunkerque. 
Téléphone : 06 87 31 49 19
Email : nguyen_iscid@yahoo.fr
FORMATION

2004 - 2007

Institut Supérieur de Commerce International de Dunkerque (ISCID), FRANCE. 

· Formation de cadres commerciaux à l’international en 3 ans combinant cursus académique, périodes d’études à l’étranger et stages / missions en entreprise (Niveau du diplôme : Bac +5)

· Admission directe en 4ème année sur titre universitaire (Bac + 4).

2002 - 2004
Ecole Supérieure de Commerce de Hanoi, VIETNAM.
· Equivalence du Bac + 2 en Gestion d’entreprise, mention B.

1999 - 2002
Lycée Ha Huy Tap, NgheAn, VIETNAM.
· Baccalauréat scientifique, mention B.

EXPERIENCES PROFESSIONNELLES

2007:
ALCATEL NETWORK SYSTEMS VIETNAM 
Mai - Août
            Assistance du Chef de marketing       

· Analyse du marché
· Participation à la réalisation du plan Marketing

· Création et mis en place d’opération commercials
2006 : 

ATAC CENTRE DUNKERQUE (GROUPE AUCHAN)
Juillet– Septembre Remplacement du chef de rayon de rentrée de classe
· Gestion d’équipe : organisation de travail, répartition des tâches.

· Gestion de rayon saisonnier : participation à la promotion, conseil aux clients, suivi des ventes, contrôle de livraison.
2005 

THIEN LONG (Compagnie générale des stylos, Ha Noi, VIETNAM)
Juillet– Septembre Assistance commerciale : (10 Semaines).  Travail en équipe
 • Réception et contrôle des marchandises

 • Contacts avec des clients pour proposer de nouveaux produits.
 • Organisation de journées de promotion commerciale
 • Passation et suivi de commandes

2004:                    TULTRACO (TULIEM TRADE COMPANY)



(Tu Liem the export and import service-manufacture joint-stock company)

Juin - Août
         
Assistance auprès du chef  du service commercial

· Contacts avec les clients pour proposer de nouveaux produits.

· Participation à la campagne de promotion.

· Réception et vérification de commandes.

· Ecriture de rapport mensuel.

2003 : 

FPT (Compagnie d’informatique, Hanoi, VIETNAM).
Juillet - Août
Stage au sein du Département de distribution des produits.


             Participation au programme de promotion de vente (travail en équipe).

· Etude de marchés sur les deux produits: les logiciels et les imprimants.

· Participation aux programmes de promotion.

· Recherche, analyse de clients et veille concurrentielle.

CONNAISSANCES SPECIFIQUES

Français
: Courant.

Anglais
: Maîtrise fonctionnelle.

Vietnamien
: Langue maternelle.

	      Informatique
	· Maîtrise      : Word, Excel, PowerPoint

· Utilisation   : Windows, Internet, Dream weaver, Photoshop



CENTRES D’INTERET

Sports 

: Natation, badminton.

Loisirs 

: Informatique, musique  classique, voyages









